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Accéder, consulter et mettre a jour les données
prospects / clients, puis collaborer dans le CRM
au travers des fiches d'information.

Partie 1



Navigation Hubspot (Barre supérieure)

Q Rechercher HubSpot

Cette barre de
recherche interroge
lintégralité de la
base de données
(contacts,
entreprises,
transactions, tickets,
etc.) pour vous
donner des résultats

pertinents et rapides.

Résultat

r des e-mails commercit X

Ce centre d'aide est votre principale
ressource pour apprendre  utiliser
HubSpot, il vous permet de:

e Rechercher des articles dans la
base de connaissances HubSpot
ainsi que les étapes & suivre pour
des actions que vous ne savez pas
faire.

e Accéder aux options de contact du
support technique si vous avez
besoin dune aide plus directe.

D5 que quelgue chose se

Corbeill

Vous n‘avez aucune notification

passe, vous ke verrez

=  Notifications en temps réel
des actions qui vous
concernent directement :
e Taches qui vous sont
assignées.
Mentions (@) dans des
notes, commentaires...
e Rappels
Activités de prospects

4 Assistant ?) Scalizer »

:vous permettra de créer rapidement un contact, entreprise, transaction, tache...

(2) : vous permettra de répondre aux appels entrants.

(3) : Marketplace HubSpot : Cela vous permet de rechercher et intégrer les outils dont vous avez - @

besoin. Ex : Microsoft Teams

(4) : Breeze Assistant : assistant IA intégré directement & HubSpot. Il vous aide & générer et
automatiser du contenu, et peut répondre & vos questions en explorant lintégralité des
données de votre compte (contacts, entreprises, transactions, etc.).

% scalizer

Accés a vos
Parameétres



Navigation Hubspot (Barre latérale)

Q_ Rechercher HubSpot

[ Marque-pages

CRM
A Marketing

Contenu

Commerce
Service client
Gestion des données

% Automatisation

Reporting

Breeze
Développement

Plier / Déplier

¥ scalizer

RN Marque-pages

& Marketing

Contenu

B Vente

% Commerce

4 Service client

Gestion des données

Automatisation

all Reporting

4+ Breeze

Développement

Partenaire

Q_ Rechercher HubSpot

—>

Cliquez ici pour
ojouter en

marque-page

Espace de travail des vente R

Comptes cibles

Agent de pros

Documents

Planificateur de réunions

Séquences

Flux d'activité

Prév

Playlists de coaching

Analytics des ventes

Guide d'essai

Data Hub Pro

Essai Fondamentc
Hub Pro

25 JOURS RESTANTS

0 sur 4 fonctionnalité:

Découvrir les fonctionn

déverrouillées

Contacts

Entreprises

Leads

Transactions

Tickets

Tableaux de bord

Taches




La base de données (Objets)

Q_ Rechercher HubSpot

CRM

Contacts Personnes physiques

Entreprises Personnes morales

Leads Contacts & qualifier ou en cours de prospection
Transactions Cycle de ventes (génére du chiffre d'affaires)

Tickets Process post-vente (ne génere pas de chiffre d'affaires)
=> Réclomations, Onboarding et Offboarding
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Vue table d'un objet
Ici contact, mais peu importe lobjet le fonctionnement sera le méme.

Vues disponibles / Rechercher une vue disponible

~a

Lo (S REEE | B Tous les contacts (4) - ‘@) Mes contacts @) Contacts non attribués | + ROl Ajouter des contacts +

E-MAIL s & NUMERO DENELEPHONE & PROPRIETAIRE JUCONT.. & ENTREPRISE PRINCIPALE DATE DE LA DERNIEREA.. + i STATUT DU LEAD = DAT

romane@test.fr - ‘ Romayfe BABIN (roman... 0 TEST.fr 12 sept. 2025 13:05 GMT+2 - 22
@‘ Ulyse Test test@ulysse.fr - ’» Piegfe Bachour (pierre... {. Scalizer TNin 2025 08:00 GMT+2 - 1
0 ean Formation jean@test.fr - ‘ omas Desthieux (tho... ABC Corp 4 juil. X025 08:00 GMT+2 Non qualifié 18
@/ pierre Jean floria@test.fr = Q Florian Martinez (floria. — 27 juin 20\16:52 GMT+2 - 30

Trier les colonnes: Définir des filtres Modifications des colonnes

- Cliquez sur len-téte de la colonne que
vous souhaitez réorganiser (Nom, E-mail, o e :
Numéro de téléphone, etc.).

Nom

£ email Déplacer vers le haut

£ Numéro de téléphone

T romen e
§ Dere dolo dernire cetvite

Numéro de fééphone st inconnu

£ statut dulead

£ Date de création

% scalizer



Vue unitaire d'un objet

Ici contact, mais peu importe lobjet le fonctionnement sera le méme.

(1) : comprend des informations
essentielles de la fiche
correspondante (ex : Coordonnées,
activités du site web...).

(2): est lhistorique de toutes les
activités et interactions avec cette

fiche (ici le contact). Vous y trouverez :

les e-mails envoyés, les appels
passés, les notes prises, les réunions
programmées et les formulaires
remplis.

(3) : comprend des apergus des
autres fiches associées et des pieces
jointes. Selon lobjet et votre
abonnement & HubSpot, ce panneau
comprendra également dautres
outils tels que les guides
conversationnels, la synchronisation
avec d'autres outils.
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Fonctionnement en 3 colonnes
2

3

< Contacts Actions ~

Ulysse Test *
Scalizer

fest@ulysse.fr @

z . =} ®

Note  E-mail  Appel  Tache Réunion  Plus

Nom
Test

Prénom

Ulysse

E-mai

test@ulysse.fr

Numéro de téléphone

Phase du cycle de vie
Client

Réle dachot

\ Abonnements aux communications
® Ulysse Test n'a spécifié aucune préférence.

Afficher les abonnements

v Activité du site web

L'activité de site web vous indique le nombre de fois qu'une

personne a visité votre site et consulté vos pages.

A propos de I'objet contact Actions~ @

Vue drensemble Activités Intelligence % Personnaliser
Rechercher des « Q Tout réduire - e)
Activité Notes E-mails Appels Taches Réunions
Filtrer par: Filtrer I'activité (26 / 44)~  Tous les utilisateurs - Toutes les équipes -
A venir
> Tache attribuée & Ulysse Monneret ® Enretard : 11 juin 2025 6 15:14 GMT+2
Prospect & confacter
> Tache attribuée a Pierre Bachour © Enretord: 17 juin 2025 & 08:00 GMT+2
Rappeler Ulysse
juin 2025

Modification du cycle de vie 11juin 2025 & 1520 GMT+2

La phase du cycle de vie de ce contact a été mise & jour en Client. Afficher les détails &

Activité d'une transaction 1 juin 2025 & 15:20 GMT+2

Ulysse Monneret a déplacé transaction Scalizer - Nouvel élément : Deal @ vers Fermé gagné. Afficher les détails &

Modification du cycle de vie 11jin 2025 & 15:18 GMT+2

La phase du cycle de vie de ce contact a été mise @ jour en Opportunité. Afficher les détails &

Activité d'une transaction 11juin 2025 6 1518 GMT+2
Ulysse Monneret a déplacé transaction Scalizer - Nouvel élément : Deal & vers Rendez-vous découverte. Afficher les détails

@

Activité d'une transaction

Ltivsco M. 4 0 crés sensaci tizer - Novivel Slémont : Doct &2

11juin 2025 & 15:18 GMT+2

> Résumé de la fiche d'information Breeze

v Entreprises (1)

Principal

Scalizer
scalizerfr ¢ @

Téléphone: -

Afficher les Entreprise associés

> contacts (0)

v Leads (1)

Romane Babin

Propriétaire : Romane BABIN &

Type de lead : Nouvelle entreprise ~
Phase : Nouveau  (Pipeline de leads)
Créé le 23/09/2025 14:42 GMT+2

v Transactions (1)
Scalizer - Nouvel élément : Deal
Montant: -
Date de fermeture: 11 juin 2025

Phase: Closed Won ~

Afficher les Transaction associés

> Devis (0)

+Ajouter &

+Ajouter @

+Ajouter

+Ajouter &

“+Ajouter




Zoom sur les activités d'un objet (1/2)

Ici contact, mais peu importe lobjet le fonctionnement sera le méme.

Notes:

— Créer des notes sur une fiche vous permet de
centraliser les informations relative et d'avoir plus de
contexte => se mettre & jour plus rapidement sans avoir &
relire e-mails, appels...

Activite  Notes E-mails Appels Taches

Créer une note

septembre 2025

~ Note par Romane BABIN Actions ~ 24 sept. 2025 & 15:18 GMT+2
@Romane BABIN : il va bientdt changer dlentreprise

®  Ajouter un commentaire 2 associations

E-mails (méme fonctionnement pour les appels):

— VOUs pouvez consigner et envoyer un e-mail individuel,
ou revoir les e-mails individuels précédemment envoyés et
regus. Les e-mails marketing n‘apparaissent pas dans
longlet E-mails.

Activite Nwra:Appc\s Taches  Réunions
Réponses & I'e-mail du fil de discussion  Enregistrer un e-mail Créer un e-mail }

septembre 2025

> E-mail - visio de Arthur Allin Dupré 22 5ept. 2025 & 16:35 GMT+2
a @ pro

® Envoyé

Bonjour

je suis connecté

D

% scalizer

Réunions:

Vous pouvez planifier et consigner des
réunions. Lorsque votre calendrier sera
connecté, cela vous permettra d'avoir
un historique de toutes les interactions
avec vos contacts.

Taches:

Vous pouvez créer et attribuer des
tdches G vous-méme ou G un
membre de votre équipe. Elles e T
s'offichent directement sur la fiche

du contact et rappellent les actions

Q suivre

it itrr Fectvin 2/ 49 Tous e uiscteurs~  Toues s cuipes -

= Tout sélectionner

+ Filtres en fonction des activités

N . = COMMUNICATION [=| ACTIVITE DE CONTACT = MIsEs A JouR
que vous recherchez a suivre o sopes .

vl Emails v Activité de devis

¥ Conversations 2 (¥ Activité de Fabonnement
LinkedIn ¥ Document e vente [V Activité de la ransaction
SMs. (¥ E-mails marketing [V Activité de paiement

(¥ Lectures média [V Activité du ticket
(v, ACTIVITE DE LEQUIPE (/]  Pages vues ¥ Enrichissement

* x

& jonv. - 10 jonv., 2025

INTEGRATIONS

Activie

Cloudriles
Docusign

Mapsly

Quore to Cash with Chargabee



Zoom sur les appels

Avec Teams Téléphonie

r

{ Contacts

<>
jordan@scalizer.fr @

z . =)

> A propos

Vv Coordonnées

E-mail

jordan@scalizer.fr, email2@scalizer.fr

Numéro de téléphone
+33 6 07 08 09 10

Numéro de téléphone portable

Adresse postale
198 avenue de France

Code postal
75013

Ville

Actions ~

<*  Jordan Larragueta
> Expert RevOps chez Scalizer

®

Note E-mail Appel Tache Réuni.. Plus

Actions ¥ #

Actions v #

étails

au passage de la
souris, cliquer ici,
loppel Teams se
déclenche.

L'activité d'appel apparait sur le
fil Jactivité.

NB : avec Teams un délai peut
exister entre lappel et laffichage
de celui-ci sur la fiche.

NB : la premiere fois
sélectionner
lapplication Teams
Téléphonie.

> Appel - Connecté de Jordan Larragueta # 1 11 mars 2025 & 14:03 GMT+1

Il m'indique que Lorem Ipsum is simply dummy text of the printing and typesetting industry. Lorem

Inciim hae haan the indiietn/'e etandard dAiimmyy tevt aver cince the 15ENNe when an i1inknoawn nrinter

% scalizer



Zoom sur les activités d'un objet (2/2)

Différencier les vues centrales “Activités”" en fonction de la fiche

Ex : Vue centrale d'une fiche Entreprise

Vue diensemble Activités Inteligence # Personnalise

Vue centrale d'une fiche Contact : ——
— historique des activités du contact

Filtrer par : Filtrer Factivité (16 / 31) ~  Tous les ufilisateurs - Toutes les équipes -

A venir

Vue centrale d'une fiche Entreprises:
— toutes les interactions des différents contacts associés a cette entreprise.

Vue centrale d'une fiche Transactions ou Tickets :
— les activités associés a ces enregistrements

Transactions : déclare toutes étapes qui ménent & une vente (notes, appels,
réunions, e-mails)

11 sept, 2025 & 1722.GMT+2

Ticket : déclare toutes les étapes de la résolution de ce ticket.

% scalizer



Interagir avec les autres collaborateurs

Activité  Notes E-mails Appels Taches Réunions

Taguer d'autres utilisateurs :

la mention @prénom vous

permettra d'envoyer directement Sepiemiome 2029
une notification & lutilisateur ofin
QU’“. SOit dlrlgé vers votre Note v Note par Romane BABIN Actions ¥ 24 sept. 20 & 15:18 GMT+2

@Romane BABIN {il va bientét changer d'entreprise

s 3 Epingler o
% Ajouter un commentaire sociations ~

Réponse/ Echange:
Chaque utilisateur a la possibilité
de répondre aux commentaires

directement sur les notes. Epingler / Détacher une

Note: S ———

Si vous souhaitez mettre en pr———
— Intérét : centraliser et historiser évidence une note, il vous ——
les informotions Sur lo ﬁche Suffit de lyépingler et eue @Romane BABIN : il va bientdt changer d'entreprise

apparaitra dans le fil des e

activités, comme ici : 5 Tachecoute s Uysse Momere & Eawens: on s 514 vz

Prospect a confacter

% scalizer



Zoom sur ‘Apercu du compte”

D i S p on i b le d QnNns Cco nto Cts et e nt re p ri ses Apergu du compte Activités Vue d'ensemble Intelligence Plus v # Personnaliser

Vue d'ensemble Client CF o] e
Statut client Groupe Phase du cycle de vie Propriétaire du contact
Per‘met pour Choque OCthlte du Actif Partenaire Florian Martinez
groupe de connaitre :
. Informations Client CF Expertise Comptable #
- Le statut client
N . Statut client CF Expertise Co.. Date de passage client C.. @ Référent CF EC Périodicité mission CF Ex.. @
- I_O dOte de pOSSOge O Cll ent Onboarding - Aucun propriétaire Récurrent
- Le/ les référent(s) métiers S
- Autres informations majeurs
spécifiques.
Informations Client Comptabilité &
Statut client CF Comptabilité Date de passage en clien.. @ Périodicité mission Comp... @ Référent Comptabilité
Offboarding - - Aucun propriétaire

Périodicité mission Paie @

Récurrent

Informations Client Juridique &
Statut client CF Juridique Date de passage en clien.. @ Référent Juridique Périodicité mission Juridi.. @
Onboarding - Maud SAUNIER

% scalizer 1



Zoom sur la fiche ler contact

Disponible dans entreprises

Informations niveau de risque LAB

Niveau de risque LAB Clie... Commentaire Niveau de r...

Niveau de risque LAB Nat... Commentaire Niveau de ...

Seuil de signification LAB ... Vigilance

% scalizer

Niveau de risque LAB Acti...

Niveau de risque LAB Loc...

Commentaire Niveau de ...

Commentaire Niveau de ...

#

Apercu du compte

Dirigeant(s)

Activités

Association: Jordan Larragueta v

Civilité

Numeéro de téléphone
+33 6 816154 13

Nom

Larragueta

Numéro de téléphone por...

Recommandations / Provenance

Origine de I'entreprise

Interlocuteurs CF

Expert comptable CF
Jordan Larragueta

Juriste

Aucun propriétaire

Nom du client ayant reco...

Chef de mission
Aucun propriétaire

Fiche premier contact

Prénom

Jordan

E-mail

jordan@scalizer.fr

Nom du partenaire ayant ...

Responsable dossier CF
Aucun propriétaire

Plus ~ # Personnaliser

Fonction

© @

o]

Collaborateur ayant reco...

Aucun propriétaire

Assistant comptable
Aucun propriétaire



Entreprises => Enrichissement Pappers

Disponible dans entreprises

< Entreprises Actions ~ Apercu du compte Activités Fiche premier contact Plus v # Personnaliser ~ ~ Entreprises (1) +Ajouter %
Scalizer COMPAGNIE FIDUCIAIRE =
= 3 Q Domaine: --
Autres # Téléphone: --
Holding
Fiscalité personnelle Honoraires fiscalité perso.. Budget fiscalité personnel... Commentaire Autres
Z O @® (@ 2 ‘ ° ¢ ? 5 : ”
- = - - Afficher les Entreprise associés
Note E-mail Appel Tache Réuni.. Plus
N s : > Contacts (4) +Ajouter  #
> Informations générales Actions v & R . .
Informations niveau de risque LAB #
> Leads (2) +Ajouter
> Coordonnées de I'entreprise Actions v # Niveau de risque LAB Clie, Commentaire Niveau derr. Niveau de risque LAB Acti Commentaire Niveau der.
) —r . > Transactions (8) +Ajouter  #
> Informations juridiques Actions ¥ #
Niveau de risque LAB Nat... Commentaire Niveau der... Niveau de risque LAB Loc... Commentaire Niveau der...
. . ) - - - - > Tickets (9) +Ajouter  #
> Informations fiscales Actions v #
Seuil de signification LAB Vigilance
N . - > Piéces jointes Ajouter ¥
CGA Actions v # . ..
En cliquant ici, la
) . X > Guides conversationnels Gérer ﬂche entrepr‘lse
> Profil de I'entreprise Actions v & , N d .
Revenus et patrimoines # recupere civerses
> PandaDoc (0) i 1
> Informations facturation Actions v # I nfo rm Ot 1ons
Association: Ulysse Monneret ~ disponible sur
v Pappers (O; .
> Budgets Actions ~ B Revenis Patrimoine Personria polifiqueient esposés ppers (0) Pappers. Attention
- - - le remplissage du
> Relations Actions v  # W= SIRET est requis.
> Missions/Edi Actions v # Notes de I'expert comptable &
Géré par Pappers
) ) Fiche validée par un Expert-Comptable Commentaire de I'Expert-Comptable
> Segmentation Actions >~ &

>



Création d'un contact

Possibilité de créer un contact de 3 manieres différentes

Créer un contact & partir de zéro

Contact

Créer Contact

Entreprise

Q_ search HubSpot

Transaction .
Modifier ce formulaire &

Ticket E-mail *
Tache !
— Prénom *
Créer un contact depuis une fiche associée (ici lentreprise associée)
P P
< Entreprises Actions ~ Vue densemble Activités Intelligence # Personnaliser Y Contacts (1)
Nicolas Aurélia Guérin .
MEEOED)s e o Rechercher des ¢ Tout réduire o DRH chez Nicolos Commencez par saisir le nom du
aguerin@nicolas.com ® Contact, son adresse e-mail ou
— Contact avec une entreprise principale
(1 = A =] ® o Filtrer par : Filtrer I'activité (16 / 31) ~  Tous les utilisateurs ~  Toutes les équipes ~
Note  Email  Appel  Tache Réunion  Plus Afficher les Contact associés
A venir
> Apropos de I'objet entreprise Actions~  # v Leads (0) “+Ajouter
> Tache attribuée & Florian Le Ngoc ® 1 ©  Enretord: 23 juin 2025 3 08:00 GMT+2
Créer un contact depuis 'Objet Contacts
& Confacts ~ B Tous les contacts (1168) X ©) Mes contacts @) Contacts non attribués & Qi | Alouter des contacts >
Rechercher Q @8 Vuedetableau v & Modifier les colonnes 4 Trier Indicateurs Exporter L]
Propriétaire du contact ~ Date de création ~ Date de la derniére activité Statut du lead ~ + Plus = Filtres avancés
NOM E-MAIL | NUMERO DE TELEPHONE v i3 PROPRIETAIRE DUCONT.. &+ i DATE DE LA DERNIEREA.. © i STATUT DU LEAD DATE DE CREATION (GMT.. 5 § NOt
© Romane Babin romane@test.fr - . Romane BABIN (roman... 12 sept. 2025 13:05 GMT+2 - 22 juil. 2025 10:41 GMT+2 -

% scalizer 14



Création d'une entreprise

Possibilité de créer une entreprise de 3 manieres différentes
Contact

Entreprise

Créer une entreprise a partir de zéro

Q_ search HubSpot

Tache

% Personnaliser

Activités Inteligence

Ticket

Transaction

> Résumeé de la fiche d'information Breeze

v Entreprises (1)

Créer une entreprise depuis une fiche associée (ici le contact associé)

< Contacts Actions ~ Vue d'ensemble
< Romane
Rechercher des ¢ Q Tout réduire ~
Scalizer
romane@scalizer.fr @ Actiy

ité Notes E-mails Appels Taches Réunions

Tous les utilisateurs ~  Toutes les équipes -

Filtrer par : Filtrer I'activité (26 / 44) ~

[ (N =] ®
Nofe ~ E-moil  Appel  Tache Réunion  Plus A venir

Créer une entreprise depuis 'Objet Entreprises

fa Entreprises ~ @) Tous les entreprises (241) - B) Mes entreprises 10
Q &8 Vuedetableau ~

Rechercher

Propriétaire de I'entreprise ~ Date de création ~ Date de la derniére activité ~ Statut du lead ~ + Plus = Filtres avancés
NOM DE L'ENTREPRISE PROPRIETAIRE DE L'ENT.. © DATE DE CREATION (GMT.. o NUMERO DE TELEPHONE -
@ LIMAGRAIN EUROPE Aucun propriétaire 11 sept. 2025 10:03 GMT+2
@ Fiorian Le Ngoc (florian... 8 juil. 2025 11:01 GMT+2

Time for the Planet

% scalizer

& Modifier les colonnes

DATE DE LA DERNIERE A...

8 juil. 2025 11:02 GMT+2

| Principal

Scalizer
scalizerfr @ @

Téléphone: -~

Afficher les Entreprise associés

4 Trier

VILLE

Saint-Beauzire

Lyon

rentreprise

-éer Entreprise

Modifier ce formulaire &

Nom de I'entreprise

Commencez par saisir un nom
de domaine, un nom de compte

ou les deux.
Ajouter des entreprises v
Indicateurs Exporter L]
. . Créer Créer et en ajouter un autre
s I PAYS/REGION s SEC
France Ac
France -

Annuler

15



Associer des objets entre eux

Dans HubSpot, il existe des
objets CRM standard :

les contacts, les entreprises, les

transactions et les tickets.

Pour suivre les relations entre ces

objets, vous pouvez associer leurs

il Re il il an el eI TNl et leXi sl Etape 2: Choisissez entre ‘Créer” ou “ Ajouter existant” (un contact deja dans la base HubSpot)

sont toujours bidirectionnelles (c'est-
a-dire que si lenregistrement A est
associé a lenregistrement B,
lenregistrement B est également
associé a lenregistrement A) et
peuvent étre visualisées dans chaque
enregistrement dans la barre latérale

droite.

% scalizer

Ex : Associer un Contact a une Entreprise

Etape 1: Cliquez sur “ + Ajouter "

Vue drensemble Activités Intelligence ~ Contacts (1)

< Entreprises Actions ~ # Personnaliser

o Scalizer *

4 = A = ®

Note  Email  Appel  Tache Réunion  Plus

Romane Babin

Tout réduire - o i

romane@test.fr &

Rechercher des ¢ Q

Activité Notes E-mails Appels Taches Réunions 3
Téléphone: -

Contact avec une entreprise principale

Filtrer par: Filtrer Iactivité (16 /31)~  Tous les utilisateurs = Toutes les équipes ~
Afficher les Contact associés

A venir

Ajouter un élément Contact existant X

Ajouter au besoin un Créer
ou créer I Ajouter existant I libellé d'association
i Libellés d'association
0 ] [ Recherchez contacts a]
- 1168 Contacts Paramétre par défaut (Récemment ajoutés) v Iiomﬂne (romane@scalizer.fr) XI
= B Romans Bcbin (romanagiest) ° +Ajouter un libellé d'association ©

Etape 3: Enregistrer

v tope m

o

Ajouter existant

16



Gestion des taches

CRM > Taches

Cliquez sur le lien suivant pour savoir : Comment effectuer des taches ?

Taches | Tebleau | Tableau de bord
Tout(3) ~ Da aujourd'hui En retard Avenir Le plus engagé Terminées + Ajouter une file d'attente
Pour commencer & traiter vos taches
Recherche Q ¥ Moi~ 3= Plusdefiltres @ Modifier les colonnes Créer une tache Commencer les taches < ,
méthodiquement
STATUT TITRE ASSOCIATIONS CONTACTE POUR LA DERNIERE DERNIER ENGAGEMENT TYPE DE TACHE DATE D'ECHEANC

Call Jeremy - - Appel 11 mai 2021 0¢

Email Peter - - E-mail 11 mai 2021 0¢

Attend Meeting - - Afaire 11 mai 2021 0¢

1 25 par page ~

Si vous ne pouvez pas effectuer cette

S — I e xl <¢—— tache:

it - e = = e Replanifier : vous permettra de

gy Scaeer ° replonifier la date d'échéance a
- une date ultérieure.

e Ignorer: vous fera passer a la
<t tdche suivante (la tdche ne sera
pas terminée).

> A propos de objet entreprise Actions - &

> Démo - Societeinto Actions - (&

Propriétire : Romane BABIN ©

% scalizer


https://knowledge.hubspot.com/fr/tasks/complete-tasks?hubs_content=knowledge.hubspot.com/tasks/complete-tasks&hubs_content-cta=fran%C3%A7ais

Prise en main

Créer un contact et son entreprise
Le rechercher pour mettre a jour des

informations
Créer une note et identifier un collegue

% scalizer
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